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Prirucka o podnikani



Naglatlule si stej ispech

Prirucka Start je vasou mapou k dosiahnutiu postavenia elity, ktoré je zékladnym

postavenim v spolocnostl doTERRA™. Vas Uspech zaleZi od vas. DoverUJte procesu a zazite
Uspech!

+praca = yslealky

» Zdielajte aspon 45 ludi
» Zaregistrujte aspon 15
» Odstartujte 1az 3
budovatelov

« Zmena Zivotov
» Osobny rast

« Vytvorenie pasivneho
prijmu

PREPARE INVITE PRESENT

(PRIPRAVA) (POZVANIE) (PREZENTACIA)
- Urychlite si svoj Start (str. 4) - Spojte sa a prirodzene zdielajte (str. 8) - Prezentujte aspori 30 fudom (str. 10)
- Naplanujte si Gspech (str. 6) - Pozvite aspon 45 ludi, aby sa naucili viac (str. 9) - Na triede si rezervujte nové
- Spresnite menny zoznam (str. 7) triedy (str. 10)

1az 2 tyZdne pred spustenim | |
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wm s g prednasku
Prirodné riesenia




JEDNODUCHE KROKY K USPECHU

Striebro Platina

e s

ENROL SUPPORT
(REGISTRACIA) (PODPORA)

+ Zaregistrujte aspon 15 fudr (str. 10 - Nasledna podpora ¢lenov (str. 13)
- Urobte prehlady Zivotného stylu (str. 12) - Njdite svojich budovatelov (str. 15)

startovaci mesiac

Prirucky
Zitie, Zdielanie,
Budovanie

*Zobrazené &isla s priemerom za rok 2016. Zarobky vo forme provizii zavisia od vymeného kurzu amerického dolara. Osobny zarobok méze byt nizsi. Vid zhrnutie 2016 Opportunity and
Earnings Disclosure na stranke doterra.com > Our Advocates > Flyers.
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Urichlite si SVWZ
Vasa viera, Ze vyrobky spolocnosti dOoTERRA a finan¢na prileZitost mézu menit ludské Zivoty

— vratane toho vagho - je tym najvaésim zdrojom energie, ktora urychli vade podnikanie. Cim
vacsiu vieru mate, tym jednoduchsie bude podelit sa o to, ¢o mate radi.

USPECH ZACINA U VAS

[V] Nastavte vasu LRP Zablonu na aspon
100 PV, aby ste dostavali provizie.

V] Pouzivajte Va3 denny wellness plan,
ktory ste si vytvorili v prirucke Zitie
na strane 16.

[V] Naucte sa viac pravidelnym
pouzivanim referencnej prirucky
pre oleje a GCastou na nepretrzitom
vzdelavani.

ZDIELANIE MENI ZIVOTY

V] Podelte sa o svoju vaseri pre Zivot
podla doTERRA™ wellness Zivotného
Stylu a inSpirujte ludi okolo seba, aby boli
otvoreni a naudili sa, ako to mézu urobit
aj oni.

M Wuzite prirucku Zdielanie ako pomécku
pri Gspesnom zdielani a pozyvani.

V] Zacnite sa spajat so svojimi
perspektivnymi zakaznikmi a budovat
svoje ,,potrubie® Navstivte stranku
doterra.com > Empowered Success,
kde najdete nastroje a videa.

USKUTOCNITE SVOJE SNY

BTERR "ivfﬁﬁi:'nfif.mm.apw

Prehfad o po

R

M Spojte sa s vasou timovou podporou:

Kluc¢ova podpora:
Email:
Telefén:

Timovy hovor/webstranka/facebookova
skupina(-y):

M Spolo&nost dGTERRA je G&innym
prostriedkom, ktory vas dostane odtial,
kde ste, tam, kde chcete byt. Ciel
stanoveny v prirucke Budovanie si
rozpiste nizsie:

................................. STaneile §i ciele @ 2aihile kepal e

Ciele na dosiahnutie elity
(zakrazkujte jeden)

30 dni 60 dni

idedlne ciel

90 dni

Standard

Ked'si budete stanovovat obchodné ciele a zapéjat sa do predsavzatych ¢innosti, spojite vase Usilie so svojou viziou pre lepsiu

90 dnovy ciel’

postavenie

€ mesacne »

roc¢ny ciel’

€ mesacne

postavenie

budicnost. Toto vedomé spojenie vas opakovane pohéana, aj ked' ste mimo svojej zony komfortu.
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doTERRA™ wellness konzultant sa deli o novy druh zdravotnej starostlivosti.
Vyucujeme ;s knihou a krabickou (referencna prirucka pre oleje a krabicka
esencialnych olejov dSTERRA CPTG™ ). MnoZstvo vasich priorit v oblasti
zdravia mdZete vyriesit z domu. Pozyvame vas, aby ste sa spolupracovali

s lekarmi, ktori podporuju vas zavazok pouzivat prirodné rieSenia.

Ked'sa rozhodnete byt poskytovatelom rieSeni vo vasej vlastnej doméacnosti,
vase skdsenosti vytvoria entuziazmus pre zdielanie s ostatnymi. Pocas kazdej
interakcie s perspektivnymi ¢lenmi vytvéarajte obraz ¢loveka starajiceho sa
o svoj vlastny wellness.

Program doTERRA Empowered Success vam umoznuje dat ingm ludom
moc zmenit svoje Zivoty.

Odhodlajte sa a naplanujte si svoje aktivity ,PIPES V tejto prirucke st
uvedené podrobné informécie o efektivnom zapojeni sa do nevyhnutnych
aktivit potrebnych na zacatie vasho podnikania.

TIPY Zaklady pre start:

- Budte samym sebou a prirodzene sa o POZYVAJTE na produktové a obchodné prezentacie
podelte o svoje skiisenosti, aby ste
ezl N el VYUCUJTE na produktovych a obchodnych prezentaciach
- Ked'bud vasi perspektivni zakaznici . :
vystaveni tejto pozitivnej skiisenosti, POMOZTE INYM s prehladmi Zivotného Stylu
pozvite ich, aby zistili viac na triede
¢i prezentacii vo dvaojici, kde im = - )
pontknete moznost registracie. 4 NASTARTUJTE A PODPORUJTE vasich budovatelov



Uspech je planetan

Startovaci mesiac: 15 registracii x 200 PV (priemerna registracia) = 3 000 OV elita

Nedela Pondelok Utorok Streda Svrtok Piatok Sobota
132:00
stretnutie
s Mérilow
15:00
stretnutie
1:9:00 s Elenou
pred wiaska 16:00
0 olejooh e
gﬁ;ﬁg 12:00 mind
Privodné trieda
Yiegewia \V dZM.SD\/DVW
bavre
12:00 »,Nesudte
stretnutie kazdy den podla
s Karolom Zatvy, ktord zozZnete,

ale podla semien,
ktoré zasejete.

-Robert Louis Stevenson

Rozsirte svoj vplyv

Cim viac ludia spoznaji vase poslanie, tym viac ludi sa zaregistruje, a tym viac Zivotov zmenite,
vratane toho vasho. Zacnite zdielat s vasim vlastnym okolim (déveryhodné/ustalené vztahy).
Ked' sa zamiluju do produktov dOTERRA, stanl sa stélym zdrojom kontaktov.

DOLADTE SVOJ ZOZNAM
PERSPEKTIVNYCH ZAKAZNIKOV

POCAS VASHO STARTOVACIEHO
MESIACA:

1. Pozvite 45 ludi

2. Naplanuijte si 3 triedy alebo 15 sukromnych PREPARE

stretnuti vo dvojici (alebo kombinaciu tychto dvoch) e
3. Whradete si ¢as, ktory investujete do svojho podnikania 45 %NV‘T.E

pozvanie)

4. Polozte si tieto otazky a urobte siplany naich -~ oLl

Uskutodnenie: 30 rerRRRRRRRRRRIOYY FRESENT)TO

- S LRI TE 1T ]

- Kto potrebuje Gvod do olejov Prirodné rieSenia? 15 §§99#899% ENROL

- Kto potrebuje nasledny kontakt, aby sa zaregistroval? TTTT T I

- Kto potrebuje prehlad Zivotného stylu? 3 ##% SUPPORT 3 BUILDERS

(podpora 3 budovatelov)

- Kto potrebuje obchodny prehlad?
- Kto je pripraveny na zorganizovanie triedy?



Dennik aspechov

Doladte vas menny zoznam (z priruciek Budovanie a Zdielanie) a zapisuijte si vase aktivity typu ,,PIPES* s vasimi

45 najperspektivnejsimi zakaznikmi. V kontaktoch v teleféne a medzi priatelmi na sociélnych médiach hladajte napady, kto si
ceni zdravie, zmysluplnost a slobodu. Ako vam budd novi ludia prichéddzat na um a do Zivota, pridavajte siich do zoznamu, aby
ste stéle mali ¢o robit. Identifikujte perspektivnych budovatelov, ktori vy¢nievajl nad ostatnych ako tych, ktori majd vyssiu

pravdepodobnost Gspechu (pozrite si stranu 15). Ciel 45+ 30+ 15+ 15+ 3+

P | P E

Zdielanie a pozyvanie
Prezentovanie
Registracie
Prehlad Zivotného
Obchodny prehlad

g
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Vszlfg ZO(W 7% [;efzva

doTERRA™ je podnikanie zaloZené na vztahoch. ZaloZte svoj postoj na viere, Ze ten najddlezitejsi
darcek, ktory mozete dat kazdému, s kym ste, je, Ze vam na nich zalezi. Ci uz ide o existujici vztah
alebo niekoho nového, budujte déveru pri kazdej interakcii. Snazte sa menit Zivoty zdielanim toho,
¢o mate radi, bez ohladu na to, kde ste alebo s kym ste.

0 SPAJAJTE SA S LUDMI AUTENTICKY A UPRIMNE

Oslovujte fudi menom. Kladte im otézky a poclvajte ich, aby ste zistili ich zaujmy a potreby. Budte sém sebou
a vybudujte si vztah zalozeny na dovere. Ngjdite jedinecny spdsob komunikacie s vasimi novymi ¢i ,starymi* priatelmi.

JAko sa mas? Ako sa md tvoja rodina?“ ALEBO , Ako sa mds? Co mds nového? Videla som tvoj prispevok o tom, Ze sa tvoje (dieta) necitilo
dobre. Ako sa obaja méte?“ (Prisposobte to pre kazdy kontakt.)

Ludia velmi radi rozpravaju o sebe. Pytajte sa na tie oblasti ich Zivota, o ktorych si myslite, Ze o nich budi radi rozpravat.
Ked spoznate niekoho nového, ndjdite spolo¢né témy a budte chapava.

e SPOJTE TYCHTO LUDI S VASIMI RIESENIAMI

Podelte sa o rieSenie tym, Ze budete hladat spdsoby ako im pridat nieCo navyse a prirodzene spojit vase rieSenia
pre produkty alebo podnikanie s ich potrebami.

L,Vies, zdd sa, Ze v si¢asnosti sa velmi vela [udi zaujima o prirodny wellness. Zdd sa, Ze ludia chdpu, Ze je déleZitejSie lepsie jest, viac cvicit,
kvalitne spat'a zbavovat sa toxickych vyrobkov v domdcnosti. Aj ty si na tom podobne? Ktoré z tychto veci robis so svojou rodinou? Co vies
o esencidlnych olejoch?“

~Esencidlne oleje mi naozaj zmenili Zivot! NeméZzem si ich nechat'len pre seba! Musis ich vyskasat. Skasila si niekedy nejaké? Aj my sme sa
o nich dozvedeli cez ind osobu. Radi by sme ti dali nieco malé, ¢o by si vyskisala v tej oblasti zdravia, na ktord sa chces zamerat. Potom
by sme sa s tebou o pdr dni spojili, aby sme zistili ako sa ti pacila.”

Spoznajte sa s niekym novym. Spytajte sa ho na jeho pracu, aby ste mohli prispdsobit vasu odpoved a nadviazat vztah. Nech povie
Cokolvek, pozerajte sa nartho ako na niekoho, s kym méZete pracovat alebo ste uz pracovali. ,Pracujem s mamickami a ucim ich, ako
sa prirodzene starat’ o svoju rodinu pomocou esencidlnych olejov a inych produktov.“ ALEBO ,Pracujem s chiropraktikmi a ucim ich, ako
si vytvorit extra prijem v podnikani tym, Ze sa s klientmi podelia ako Zit Zivot v Style wellness s esencidlnymi olejmi.“ AK zacnete ako prva

,Naozaj milujem svoju prdcu..... Co robite vy?*




Pozvanie k zmene Zivota

Na to, aby ste Uspesne pozyvali ludi, aby sa sami pre seba stali poskytovatelmi rieSeni, nemusite byt
expert. Prejavte skutocny zaujem o to, kto je dana osoba, Co zaZiva a ako jej mdZete poslUZit a zistite,
¢o je pre nNu najddlezitejSie.

ZAPOJTE SA DO PREZENTACIE
Tu je niekolko spdsobov, ako niekoho pozvat, aby sa dozvedel viach
na réznych podujatiach. Dalsie pokyny néjdete v prirucke Zdielanie.

SUKROMNE
STRETNUTIE

»Ahoj , mas chvilku? Super, aj ja mém
prdve chvilku Casu a tak volém mojim priatelom,
ktorym zdleZi na zdravi a chcem si dohodnat
polhodinovid ndvstevu, na ktorej spolu preberieme
cielevoblastizdravia, démim zopdrrdd o pouZivani
esencidlnych olejov a inych prirodnych produktov
a potom ukdZem najoblibenejSie mozZnosti. Ak
na konci ndjdes nieco, ¢o chces vyskasat pre
seba alebo pre svoju rodinu, super. Ak nie, je
to dplne v poriadku. Chcela by si nie¢o
takéto vyskasat? Super! Mohla by si
zajtra 0 13:00 alebo vo Stvrtok
019:007¢

TRIEDA

»UZ nejaky cas skasam esencidlne

oleje a zistujem, Ze vdaka nim sa toho
v mojej rodine vela zmenilo. Pouzivame ich
na vsetko. Viem, Ze ste doma mali problémy
s (napr. sezénne taZkosti
dietata, napatie) prisla si mi na um! Budem mat’
krdtku predndsku o zdravi a bola by som velmi
rada, keby si bol mojim osobnym hostom. Bude
u mria doma vo Stvrtok vecer o 7:00 alebo sa

méZeme stretnit’ niekedy na buddci tyzden.
Co by ti viac vyhovovalo?*

WEBINAR

,Viem, Ze si sa zmienil, Ze mas
zdujem o (téma).
Ak by som ti poslala odkaz
s prisupom na webindr na
(téma),

pozrel by si si ho?*

/" PREHLAD _
ZIVOTNEHO STYLU

,Chcem mat’ istotu, Ze vies, ako mds
pouzivat’ svoje nové produkty a maximalizovat
svoje odmeny. Nasim dalsim krokom je dohodndt'sa
na krdatkom telefondte, kde si vytvoris zoznam Zelani,
ukdzem ti, ako sa objedndva a ddm ti najlepsie rady,
ako méZes ziskat' co najviac produktov zadarmo.
Bude to trvat 30 - 40 mindt. Cielom je, aby si si
vedel sdm objedndvat, kedykolvek bude$ chciet.
Co si o tom myslis? Vyborne! Mdm cas v stredu
0 13:00 alebo vo Stvrtok po veceri. Kedy ti to
viac vyhovuje?

OBCHODNY
PREHLAD

Existujd tri spésoby, ako podporujem mojich
zdkaznikov na ich ceste s vyrobkami d6TERRA. Prvym
spésobom je poméct ti naucit’ sa, ako sa produkty pouZivaja,
viac sa vzdeldvat a hladat priatelov, ktori maji zdujem o dcast
na predndske.

Druhym spésobom je poméct ti, aby sa tvoje vyrobky samé zaplatili
a aby si mozno este ziskala nejaké peniaze navySe tym, Ze sa podelis
o vyrobky d6TERRA s tymi, ktorych mds rada.

A treti spésob je pre tych, ktori hovoria, ,Viem, Ze je déleZité mat viacero
zdrojov prijmu a zaujimam sa o prirodné zdravie. Velmi rada by som s tym
zacala podnikat'na ciastocny dvdzok z domu.”

Ktord z tychto moZnosti je pre teba tou najlepSou?

Pomoédzte ludom povedat ano:

Ak si vyberG druht ¢&i tretiu moznost, povedzte: ,KaZdy tyZderi
si vyhradzujem cas na prezentdciu o tom ako sa to dd. Mam
cas v utorok o 19:00 a vo Stvrtok na obed. Co ti najviac
vyhovuje?*

- Povedzte jasne, na o ich pozyvate (napr. prednaska
o rieSeniach zdravotnych problémov).

- Povedzte im o hodnote, ktor( ziskajd investovanim svojho casu.

- Ponuknite im dve moznosti, ktoré im mézu vyhovovat (napr. prednasku
alebo stkromné stretnutie).

- Posilfujte vztahy, budujte doveru Castou interakciou a dodrzujte to, Co poviete.



Nezentacia /3680&31760

Ked pozvete perspektivnych zakaznikov, aby sa dozvedeli viac informacii, dalSim krokom je oboznamit
ich s posolstvom splocnosti doTERRA tykajicom sa produktov, ktoré menia Zivoty a o prileZitosti
na vytvorenie prijmu.

PREZENTACIE MOZU BYT ROZNE. VYBERTE SI TO, CO VAM NAJVIAC VYHOVUJE.

trieda, sikromné stretnutie doma alebo u kamaréatky
telefonat s tromi Gcastnikmi, webinar v dZUs bare i kaviarni
video Ci socialne média u chiropraktika ¢i v kancelarii

VYBERTE S| PREZENTACIU

(_f.’_“;i*.ff{%fffé*{m PRODUKTOVA (40-50 MIN,) — OBCHODNA (20-30 MIN) |
—— | Cie]: chw'.& Ciel*
I\!} I l..:i'(\"_) 0 /hromazdite |’udf) Vypo(jujte Prehlad o P“-“‘-‘"""‘__"; o Zhromazdite |’udT, vypoéujte
==l == si Co potrebuju, nechajte \ si Co potrebujd, povedzte
e @_" ich, nech si vyskasaju oleje. im o prileZitosti s vyrobkami
- = Urobte z toho zabavu. spolo¢nosti dGTERRA™.
0=0= Q e Zamerajte sa na potreby ' e Zamerajte sa na potreby
) Gcastnikov; povedzte im : Ucastnikov; povedzte im, ako
’ =" = I = o najlepsich rieSeniach. moZu tlto prilezitost vyuZzit.

- 5 min.: Porozpravajte sa/rozpovedzte svoj pribeh (1 - 2 min.) - 2 - 5 min.: Porozpravajte sa/rozpovedzte svoj pribeh (1 - 2 min.)

- 1 min.: Vyjadrite ¢o je vasim zémerom - 1 min.: Vyjadrite Co je vaSim zémerom

- 10 min.: PreCo esenciélne oleje/preco doTERRA (str. 1) - 2 - 5 min.: Spoznajte ich situaciu (vedra alebo potrubie - str. 2)

- 5 min.: Zdravotné priority (str. 3) + 2 - 5min.: PreCo doTERRA (str. 3)

- 10 - 20 min.: Rozpravajte o esencialnych olejoch a LLV - 2 min.: Co je potrebné robit (str. 4 - 5)
(str.2-3) - 2 min.: Plan odmenovania (str. 6 - 7)

- 9 min.: Vysvetlite moznosti Clenstva a dalSie kroky - 4 - 5 min.: Predstavte im cesty a nechajte nech si z nich jednu
(zvy3ok prirucky) vybera (str. 8 - 9)

- Podavajte obcerstvenie a odpovedzte na otazky - 5 min.: Dalsie kroky (str. 10 = 11)

- Pomézte hostom s registraciou . Otéazky a odpovede: Chcl este nieco vediet?

N AN J

ZAREZERVUJTE S| NOVE TRIEDY

RozSirujte svoju siet vyzyvanim GCastnikov k tomu, aby zorganizovali svoju vlastn( triedu. Prineste
niekolko cenovo dostupnych darcekov (napr. kli¢enku) ako motivaciu k zorganizovaniu triedy.

Asi ste si spomenuli na ludi, ktorych pozndte a ktori by mohli mat osoh z takejto skisenosti. Ak chcete usporiadat
stretnutie u seba, po skonceni sa porozprdvajte s jednym z nds. A ak dohodneme stretnutie dnes, odnesiete si klicenku!
(Ukézte im kltcenku.)
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Registracia je vyvrcholenim prezentacie, ked'sa Ucastnici rozhodnd zmenit svoj zivot! Pocas prednasky
zistite dovody, preco Gc€astnici prisli a pripravte sa pontknut riesenia, ktoré vyhovuja ich potrebam.
Pomozte novozaregistrovanym ¢clenom s vybranim najvhodnejsSieho druhu clenstva

a registracného balika.

ZAVER

»INa zaciatku som vam sliibil, Ze vam ukdZem, ako tieto oleje dostanete do svojej domdcnosti. Pozrime sa, aké mdte moznosti.“ Povedzte im
o moznostiach clenstva.

,leraz vdm ukdZem dva najpopuldrnejsie baliky, s ktorymi méZete zacat. Toto je Balik nevyhnutnosti pre domdcnost, ktory obsahuje

10 najpreddvanejsich olejov, o mnohych z nich sme préve hovorili. Obsahuje tieZ skvely diftizer iba za 225 €. Velmi obltibeny je tieZ Balik prirodnych
rieseni. V riom je doslova vsetko, o ndjdete v skrinke v kipelhi (otocte stranu a ukdzte). Je to perfektny balik Zivotného Stylu, ktory uspokoji vSetky
tri zakladné oblasti zaujmu: pripravu, starostlivost o seba a kazdodenné zdravotné ndvyky. Obsahuje nds najlepsi difizer, skatulku na skladovanie
olejov a po zadani vasej prvej LRP objedndvky automaticky ziskate 100 bodov zdarma, ktoré méZete pouzit na vyskdsanie dalsich novych produktov.
A dalsim bonusom je, Ze sa dostanete na 15 percentnd droven zbierania LRP bodov. Toto st dévody preco je toto nds najobltibenejsi balik!“

»leraz vam ukdZem dva najpopuldrnejsie baliky, s ktorymi méZete zacat. Toto je Balik rodiného zdravia. Ide skér o vzorky alebo cestovni sipravu
s 85 kvapkami v kazdej flasticke a stoji 115 €. Balik nevyhnutnosti pre domdcnost obsahuje tie isté oleje, ale v kazdej flasticke je 250 kvapiek

a sticastou je aj diftizer len za 225 €. To je trojndsobné mnoZstvo olejov za menej ako dvojndsobni sumu. Oba baliky obsahuji kadidlo, ktoré sa
preddva za maloobchodni cenu 80 € za flasku.”

DALSIE KROKY

- Spomerite vSetky Speciélne registracné akcie a ako ich mozno ziskat. Hovorte jasne a strucne.

- Povedzte im, Ze si m&zu pridat jednotlivé produkty pre konkrétne potreby. Majte pripravend referenénd prirucku na vyhladanie
potrebnych informaci.

- Pripomerite im, Ze ak sa zaregistruja uz dnes, mézu ziskat darcek zadarmo.
»Vyberte si ten balik, ktory je najlepsi pre vds a vasu rodinu.”

- Pozvite ich, aby si pozreli prihlasovacie formulare, vysvetlite rozdiel medzi velkoobchodnym zékaznikom a wellness konzultantom, poradte im, ako
majU vyplnit formulare.

»Vychutnajte si obcCerstvenie s esencidlnymi olejmi. Ak mdte nejaké otdzky,__________ (organizdtor) a ja vdm na ne teraz méZem odpovedat:

- Posmelte perspektivnych zakaznikov, aby si kipili balik a mohli mat poruke viacero produktov, nie iba jeden alebo dva.

- Povedzte im, o sa véam na baliku paci a Co si myslite, Ze by pre nich bolo najlepsie.

- VBetko znovu spojte s ich zdravotnymi prioritami a s tym, ako sU baliky zostavené tak, aby poskytovali konkrétnu podporu.

- Zmatena mysel'hovorT ,nie* Nepredvadzajte nadmerny pocet poloZiek. Ukazte iba niekolko, povedzte o Specialnej ponuke a nekomplikujte
prezentaciu.

- Prihlaste takmer vietkych ako velkoobchodnych zakaznikov. Tych, ktori chel zdielat alebo budovat, prihlaste ako wellness konzultantov.

,Na com pracujete? Pozrite sa na ich zdravotné priority; pondknite im, Ze najdete rieSenia v referencnej
prirucke. ,Ktory balik by najviac vyhovoval vasim potrebém?“ Podelte sa o vas nazor. ,Na vasom mieste by som...

»INad ¢im uvazujete? PoClvajte a zamerajte sa na ich tGzby i obavy. Vyjadrite vas nazor.
,Chcela by ste zorganizovat'triedu, aby ste si mohli zarobit' peniaze na ten balik, ktory chcete?*

,Vyhovovalo by vam viac, keby ste si vybrali iba niekolko olejov zameranych na co, co najviac potrebujete a po tejto
skiisenosti, si budete moct o tyzden vybrat svoj balik?“ I T I

1



Bohatstvo
spociva
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Snazte sa vyhoviet potrebam ludi, ktorych registrujete a tak si zaslUzite, aby
s vami zostali ako zakaznici i v budicnosti. Novi ¢lenovia sa najskor registruja

s registracnym balikom a potom do programu vernostnych odmien (LRP). Prave
tato druha registracia buduje vasim ,,finanénym potrubim®

v naslednom
kontakte

PRECO PREHLAD ZIVOTNEHO STYLU  ULOHY Z PREHLADU ZIVOTNEHO STYLU

Pomézte KAZDEMU novému &lenovi:

- pouzivat produkty, ktoré ma |Z[ Naplanujte prehlad Zivotného $tylu kratko potom ako pride ich balik
- stanovit si denny wellness plan |Z[ Odporucte sledovanie instruktazneho videa Live
- maximalizovat jeho &lenstvo cez LRP na doTERRA.com > Empowered Success

- ngjst zdroje informacii
- pozyvat ostatnych k zmene Zivota

Predstavte doTERRA pyramidu Zivotného Stylu a wellness

IV Poziadajte ich, aby sa ohodnotili (str. 3)
V! Predstavte im dGTERRA zivotny styl (str. 4-12)
V1 Pozvite ich, aby si vytvorili zoznam Zelani (str. 13-15)

Yszsiswj wellhess p’

Wellness prehlad i Welless pebld —
| Viyplrite si Wellness prehlad (str. 16) 'lll l= | e
M Vytvorte ich 90-driovy plan a dalSie tri vernostné objednavky VEed 11 |
[v] Naucte ich o LRP programe a pomézte im vytvorit prvia i | R
vernostnd objednavku online | o
o A

Spojenie so vzdelavanim a komunitou

V] Odporuéte vaiu oblibeni referenéni prirucku a aplikaciu

V] Predstavte im nastroje, pomocou ktorych zistia, ako produkty podporuji
ich 90-dnovy ciel
- Séria Empowered Life (do hibky)
- aplikacia dOTERRA Daily Drop® (na cestach) Jazmin.
- Casopis Living

M Spojte sa 2 - 3 x pocas prvého mesiaca; potom sa pravidelne kontaktujte

12



Nasledny kontakt s novymi ¢lenmi
Ponuknite im zdielanie alebo budovanie doTERRA

Méate 14 dni na to, aby ste zistili kde je najlepsie umiestnit kazdého nového ¢lena, ktorého ste zaregistrovali.
Vase skoré zaangazovanie sa s novymi prihlasenymi ¢lenmi je zasadné pre ich dlhodoby Gspech. Nizsie
uvedeny proces pouZite ako prirucku pre aktivity sGvisiace s naslednym kontaktom. Ak chcete naozaj
menit Zivoty, povazujte tychto prvych 14 dniich ¢lenstva za vasu investiciu na zaistenie Uspechu pre vas
oboch. Vietko, €o je k tomu treba, je iba trocha vasho Casu. Ak budete vytvarat takito podporuy, je ovela
pravdepodobnejSie, Ze tak urobia aj vasi budovatelia.

ZAKAZNIK PREHLAD

5 . ' ORGANIZOVANIA HOSTITEL
- PouZiva produkty pre svoje zdravie y

) PREHLAD - Registruje sa ako velkoobchodny zakaznik .
REGISTRACIA ZIVOTNEHO STYLU - Mbe, ale nemusi byt'v LRP SRR
="
— ZDIEl ¢=
‘ -
. Ch it i tum. 7 = ==
ce sa podelit's ostatnymi tym, Ze -
usporiada triedu alebo sikromné b i
stretnutia
. - Registruje sa ako velkoobchodny zakaznik OBCHODNY PREMIAD
alebo wellness konzultant (aby mohol PREHLAD ODéTARTO\/AN\A

registrovat inych a dostavat provizie)

BUDOVATEL
- Chce si vytvorit prijem

- Registruje sa ako wellness konzultant
- Zavdzuje sa mesacne k LRP objednavke

za min. 100 PV, aby dostal proviziu

+ Spocitajte si kto méa potencial (str. 15)
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UspeSné umiestnenie osob, ktoreé ste zaregistrovali, je zasadné pre vas rast, postup na vyssiu Groven a kvalifikaciu
pre bonusy vo forme provizii. Stanovte si jasné ocakavania na ochranu vztahov a zaistenie ¢o najlepsieho

umiestnenia. Niektori si svoju cestu vyberd hned, inym trva nejaky cas, kym sa rozhodna byt niekym inym ako
zékaznikom. VyuZite ich prvych 14 dni, aby ste zistili o najviac a potom ich o najlepSie umiestnite.

TIPY NA UMIESTNENIE POSUN CI PRESUVANIE _ )
VSetci novo zaregistrovani: VELKOOBCHODNYCH ZAKAZNIKOV

- Kazdého umiestnite tam, kde sa mu bude najlepsie darit a kde bude Velkoobchodny zakaznik:
najlepsie podporovany. Zameriavajte sa skér na dlhodob viziu

- MdZe byt presunuty do 14 dni od registréacie, ak sa jeho umiestnenie
a Uspech, nie na kratkodobé potreby.

viac hodiinam.

- Sponzorstvo sa da zmenit jedenkrat pocas ich prvych 14 dni. - Méze sa presunit na poziciu wellness konzultanta (WA)

- Poradte sa s vasim mentorom z vy33ej Grovne alebo na obchodnej linke v jeho virtuélnej kancelarii.
spolo¢nosti dGTERRA na cisle +421 233056269, kde vam poskytnl - Ak sa rozhodne prejst na poziciu WA 14 dnf po registracii, jeho

podporu tykajlcu sa stratégie umiestriovania. sponzorské umiestnenie zostane nezmenené.

- - « - - Ak chcete zmenit ich umiestnenie (14 dni po registracii), ich presun
TIMOVE UMIESTNENIE A STRUKTURA na poziciu WA musi nastat 90 dni po registracii. Potom mate 14 dni

Tempo budovania timovej Struktdry je rézne. V zavislosti od toho, kedy na to, aby ste sa rozhodli, kam ich umiestnit.

sa vasi budovatelia alebo obchodni partneri prihlasia a zapoja, sa urcuje - Umiestnite zakaznikov do timov, kde mézu mat' podobné zaujmy
rychlost, ktorou spustite kazdt novi nohu. Napriklad niektorf zaéna s ostatnymi, ktorych uz poznaja.

s jednym budovatelom a dalej sa rozvijaju, zatial ¢o ini mézu zacat's tromi

(napr. zacali s vacsou sietou alebo s ludmi, s ktorymi sa uzZ predtym dobre

poznali.

Vasi obchodni partneri
Budovatelia a zdielaci

Zdakaznici+

POCHOPENIE ULOH

Registrator: Sponzor:

- Osoba, ktorf priviedla registrovaného ¢lena do spolo¢nosti
doTERRA™. (Koho je to kontakt? Kto ho pozval?)

- Ziskava bonus rychly Start za ndkupy svojho zaregistrovaného
¢lena pocas jeho prvych 60 dni od registracie.

- Osoba, pod ktorou je prihlaseny priamo umiestneny
(oznaCovana aj ako jeho priama vyssia linia).
- Ziskava bonus sily troch a unilevel bonus.

- Poméha s prehladom Zivotného Stylu a inymi potrebami v ramci

- Pracuje so sponzorom (ak je odlisny) na urceni, kto vykonéava nasledneho kontaktu (v zavislosti od dohody).

prehlad zivotného stylu, nasledny kontakt a inG podporu.
- Novoregistrovany ¢len sa zapocitava pri zohladneni postupu
registratora na vyssiu Groven (jeden na fyzickd nohu).

- Registrator méze zmenit sponzora novoregistrovaného ¢lena Zmena sponzora pocas prvych 14 dni:
Ednecr:g:fiti pocas jeho prvych 14 dni od registrécie vo virtualne; virtuélna kancelaria > spodna linia >

zmena sponzora

Presun po 6 mesiacoch necinnosti:
Wellness konzultant méze poZiadat o zmenu sponzora a/alebo registrdtora po 6 mesiacoch necinnosti (necinnost' je definovand ako Ziadne objednavky na Ziadnom
konte a Ziadne zarobené provizie za Sest mesiacov). Osoba, ktord sa chce presunit, musi o tito zmenu poZiadat'sama z e-mailovej adresy, ktord md na tcte.
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Identifikovanie vasich obchodnych partnerov je zasadné pre vybudovanie
prosperujiceho podnikania. Budovatelov zacnite hladat medzi vasimi existujacimi
zékaznikmi a perspektivnymi zékaznikmi. Mnohi zacinajd ako pouZivatelia produktov alebo
zdielsjd iba s malym poctom znamych. Podporujte ich v ziskavani skisenosti Oddani a schopni budovatelia
s produktmi, udrZiavajte vhodny nasledny kontakt a vytvorte viziu toho, o je mozné.

Casom objavite svojich budovatelov. Oddany = Vykona 3 kroky z prirucky Budovanie

Schopny = Sam niekoho prihlasi pocas prvych
Ak hned'nengjdete budovatelov, pokracujte v registraciach. Zo statistik vyplyva, ze 14 dni od zaviazania sa k budovaniu
1az 2 z desiatich [udi maja skor ¢i neskér zaujem o budovanie podnikania

so spolo¢nostou dOTERRA™. Stanovte si ciel' ndjst 3 budovatelov pocas vasich prvych 30

az 90 dni. Ked ¢lenovia vasho timu prihlasia novych ¢lenov a rozhodnd sa budovat, zmeni

sa viac Zivotov a vas tim bude rast rychlejsie!

POZNATE NIEKOHO, KTO JE... Potencialni obchodni

- Orientovany na vztahy alebo vplyvny

- Otvoreny prirodzenému, zdravému, aktivnemu
Zivotnému $tylu, alebo taky Zivot Zije

- Zamerany na ciel, sdm sa motivuje, ambicidézny

- Podnikavy, skaseny v predaiji

- Vo féaze Zivota, ktord podporuje budovanie

Prejdite k vaSmu denniku Gspechov (str. 7). Ohodnotte vasich perspektivnych zékaznikov umiestnenim znaciek pre kazdu
vysSie uveden( vlastnost. ZapiSte si mena, ktoré vyssie ziskali najviac znaciek.

CO PREZENTOVAT

Ak chcete Ludia si vyberajd prilezitost v spoloc¢nosti doTERRA z réznych dévodov.
niekoho Niektori prichadzaju kvoli vyssiemu prijmu, ini kvoli poslaniu. Pocas
OVp|yVI’1it’, musite obchodného prehladu sa zamerajte na to, na ¢om im zéleZzi. Na strénkach
vediet, ¢o ho u? teraz prirucky Budovanie najdete ndmety na spravne konverzacie. Poznanie ich tizob
vam pomdze prepojitich ciele s rieSeniami dOTERRA.

ovplyvnuje.*

- Tony Robbins Prezentujte sGkromne alebo v skupine
Dajte kvalifikovanym perspektivnym ¢lenom moznost spoluprace
Nastartujte novych budovatelov pomocou 3 krokov (Budovanie str. 10)

CO DALEJ

Poskytnite prehlad odstartovania kazdému z vasich novych budovatelov a podelte sa o to, ako ich tato osvedZené cesta
nastavi na drahu dihodobého Gspechu. Pozvite ich, aby sa pripravili na pozyvanie pred ich Startovacim mesiacom.
Tyzdenny kontakt zaistuje:

- Ze sa kroky Uspechu merajd

- [udia citia spojenie a podporu

- Ze neustéle viete, ako najlepsie poskytovat podporu

Ked'robite registracie, pouvazujte nad umiestnenim niektorych z vasich novozaregistrovanych ludi pod oddanych
budovatelov, ktori aktivne prihlasuji a podporuji svoj tim. Ked'ich budete podporovat pri dosahovani ich cielov,
pomdze vam to nakoniec dosiahnut tie vase.
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-Justin Harrison, hlavny distribator

Dalsie informacie:
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doTERRA.com > Empowered Success

“ ”

*Vsetky slova so symbolmi obchodnych znamok alebo registrova

obchodnych znamok st obchodné znamky alebo registrovane obeho
znamky spolocnosti d6TERRA Holdings, EL
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